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CVA se pone intenso
Prepara el crecimiento de sus <I=7 Comparte la informacién enviar | comentar | imprimir | al editor
principales sucursales en el pals, asl
como la probable apertura de dos Afiade este articulo a:
nuevas ubicaciones Menéame f Delicio.us 25 Digg LS Technorati
Google Yahoo Enchilame
enviar | comentar | g v ;
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Por: Eder Corona O.

Docuformas, enfocada a proveer servicios de impresion para
oficinas, anuncidé una estrategia para combinar en sus
soluciones los productos de Xerox con los de
Hewlett-Packard, segln informd Raldl Navarrete, director
general de la empresa.

IIIIOBHﬂI'II'Iﬂl Durante varios afios esta compafiia distribuyd de manera
Apoya el emplen exclusiva la oferta de Xerox; sin embargo, el hecho de que

i el fabricante migrd su negocio a canales abiertos (en 2007)
Vacantes le permitié agregar otra marca a su portafolio de

| aldiade hoy

14

Oracle ‘re-acelera’ |
presencia en México

A cambio de penetracién tanto en
cuentas como en territorio, Carlos
Maciel ofrece rentabilidad a las
empresas de sus aliados de negocio

soluciones.

Mavarrete dijo gque, con la inclusién de los productos HP, su
empresa espera tener una mayor penetracién en sus
cuentas actuales y aprovechar las que el fabricante tenga,
combinando la oferta en soluciones y procurando que los
clientes tengan cubiertas sus demandas en todo lo que se

enviar | comentar | =] i) refiere a impresidn: "“Los productos y las marcas no

rm : compiten entre si; mds bien conviven, y nosotros
B‘llSCﬂ Inte etc AI.I.A DEI. aprovechamos esta situacién para poder entregar
Crecer sus ventas FAL U T LAl soluciones mds completas a nuestros clientes”, argumentd.

indirectas

En conjunte con ScanSource, la
compaifila se encuentra reclutando
asociades de negocio y ofreciendo
capacitacién para elevar sus ventas en
un 50% hacia el 2009

[RIM L | cntrevistado destacd que el éxito de su estrategia se
debe al ofrecimiento de "“trajes a la medida de los clientes”,
aparte de que las empresas han podido notar una
reduccién en sus costos (de por lo menos un 20%) al
hacer un analisis muy general de sus departamentos de
impresion.
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DataDomain alienta
el respaldo a disco

Y afiadid al respecto: "Empaguetamos en una renta lo que
son servicios, mantenimiento del equipo, consumibles y
asesorias; procuramos que los equipes no se queden

Carlos Patifio augura una creciente » R?E-R“tm EVSEHED obscletos y hacemos actualizaciones constantes de los
participacién de su empresa en la ¥ Ver Instrucciones mismos para que nuestros clientes tengan cubiertas todas
regién latincamericana, asf como de la sus demandas con un solo proveedor”.
tecnologla de deduplicacion enc“esta 0O p
e ” HP refuerza su compromiso
enviar | comentar | 5] de la semana
La industria hacia la g_n I;t presentac_iélndd?IGconvegioIJosé P«ugulsto Fer_r}éndezﬁip
rvici &Cuil es la situacién irector comercial del Grupo de Imagen e Impresién en HP,
gnt{‘?ga de se C10s econdmica de suempresa? aprovechd la ocasién para resaltar los atributos que
e distinguen a su compaiia de los competidores: “Nos
Puede que Ia idea de compartir QTerHJD deudas elevadas en concentramos en tres el_ement_t?s Fundamentales para
servicios de software con otras dlares. nuestros clientes: la optimizacion de su infraestructura, la
@Mpresas ponga nerviosos a muchos (O Mis clientes me deben més  administracién de sus ambientes de impresién vy el
profesionales de las T, aungue el de lo que yo deho. mejoramiento de su flujo de trabajo”.
ahorro bien valga la pena (O Ests equilibrada.
- En cuanto a Docuformas, comentd gue ésta es una
enviar | comentar | OEscrlhc.a. L
. empresa que complementa sus objetivos, pues posee la
Motorola sostiene la @ infraestructura necesaria para hacerlo y cuenta con el
ent[‘ada de Vertex apoyo de consultores tecnolégicos, consultores de servicios
Standard ¥ ct_}nsultores de p_rocgst}s de negocio, lo que se _suma alas
opciones de financiamiento, entre otros diferenciadores.
La atencién al mercado y el go-to- . . L
market son responsabilidad de ‘ Refirid que la estrategia de HP a largo plazo esta orientada
Motorela, mientras que la legistica y la a extender los ecosistemas digitales de impresioén e

tecnologla del fabricante asitico imprimir mas por medio de la Web.

(0 www docufermas. com.mx



