MAYORISTAS

Docuformas y HP, juntos a

partir de hoy

* Anuncian soluciones integrales de impresién
*Con la mira puesta principalmente en PyME

anar-ganar-ganar, asi es la alianza que HP y Docuformas
(empresa dedicada a la comercializacion, financiamiento
y arrendamiento de tecnologia para oficina) anuncian
para ofrecer soluciones integrales de impresion.
Raul Navarrete, director general de la arrendadora, y José Augusto
Fernéndez, director de Ventas Comercial del Grupo Imagen e
Impresién por parte del fabricante, dieron a conocer en qué consiste
este acuerdo.
“Por su genuina orientacion mercadolégica, las companias hacen
sinergia para satisfacer plenamente las necesidades del cliente
final”. Para Navarrete, ésta es una

la division de grupo de imagen e impresion (IPG, por sus siglas en
inglés). También, contamos con HP Financial Service, que nos apoya
con lineas de crédito para beneficio de nuestros clientes”, puntualizé
Navarrete.

Objetivos gue henefician al cliente

Por su parte, Ferndndez comenté: “Vimos en Docuformas una

compaiiia afin a nosotros. Empezamos a trabajar y a conocernos

y, definitivamente, es una opcién para acercarnos al cliente, para

satisfacerlo con soluciones novedosas. Realmente un enfoque
muy competitivo para el mercado

de las muchas razones por la cual se
realiza la union.

Alianzas que hacen la diferencia

Desde 1996, Docuformas es
concesionario exclusivo de Xerox y
ésta concluye su proceso de migracion
de canales exclusivos a canales
abiertos en 2007, dando oportunidad
a que la financiera pudiera trabajar
en conjunto con HP, aunque sigue
haciéndolo con Xerox.

“La intencién es complementar
nuestra oferta y crecer con soluciones

integrales de impresion. Gracias a
esto, somos la forma més accesible de contar con tecnologia de
punta, de ambas marcas, para uso de oficina e impresién a medio y
gran volumen”, resalt6 el directivo.

El aporte de Docuformas es arrendar, financiar y comercializar
equipos HP, la capacidad para operar como canal de valor, experiencia
y flexibilidad, trabajando con personal de ventas experimentado y
capacitado, segin coment6 Navarrete, y gracias a esto, se integran
los Printing Service de HP, sustentados en el programa All In de la
empresa.

“Este concepto de arrendamiento ofrece a los clientes un servicio
todo incluido, permitiendo al mercado contar con el volumen de
impresion que necesita mensualmente, sin tener que pagar por la
caja, los consumibles y el servicio”, afirmé.

Asimismo, Docuformas se integra al programa Imaging and Printing
Network (IPN), asi como al Smart Printing Service (SPS), logrando
con esto ser uno de los 11 canales preferentes de distribucién de
HP, “con el privilegio de comercializar algunos equipos exclusivos de

mexicano”.

Durante la presentacion, se resaltaron
tres elementos con los que esta alianza
pretende atacar a las empresas:
*Optimizacion de la infraestructura de
imagen e impresion

* Administracion del ambiente de
impresion

'Optimo flujo de trabajo

Lo anterior, con la finalidad de
administrar de manera facil,
reduciendo con esto complejidad, lo
que se traduce en menores costos
y proporcionar soluciones para un

Fernandez y Navarrete

control de forma remota y conocer,
administrar y orientar los contenidos, de una manera puntual; es
decir, que el cliente tome el control, para que sepa cuando, cuanto,
coémo y quién imprime.

“Queremos cambiar de un mundo de impresoras de casa y oficina
a uno de impresion de contenido de redes colaborativas y estamos
trabajando en algo que llamamos Print 2.0, que consiste en extender
el ecosistema de impresién digital para hacer mas féacil la impresiéon
en la Web. La gente que genera contenido, ya sean usuarios, amas
de casa, oficinistas o empresarios, podran mandar la informacién e
imprimir en el lugar indicado, recibiéndola en la casa, oficina o trabajo;
por eso la importancia de alianzas de este tipo. Y Docuformas y HP
lo pueden lograr”, finaliz6 Fernandez. e
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¢ SABES QUE TAN LEJOS TE PUEDEN LLEVAR TUS IDEAS?
PARTICIPA EN LA PROMOCION DE CLUB LENOVO Y GANA UN VIAJE DE AVENTURA,

Si alguna vez has tenido la idea de realizar un viaje de aventura, ahora es el momento de hacerlo realidad. Cada vez
que compres y registres computadoras Lenovo con procesadores Intel® y/o accesorios a través de www.clublenovo.com
acumulas puntos. Mientras mas puntos acumules, mayores son tus posibilidades de ganar un viaje a Nueva Zelanda o la
ruta Maya. jApresurate! promocion valida del 15 de julio al 31 de diciembre de 2008.

ESPECTACULARES PREMIOS DE AVENTURA

PRIMER PREMIO : [0 VIAJES A NUEVA ZELANDA
SEGUNDO PREAND 30 VIAJES A LA RUTA ANAYA
TERCER PREAMID 50 KITS AVENTURA

club Lenovo

Para mayor informacion visita: www.clublenovo.com

Llama al 01 800 123 1632 y selecciona la opcion 3 ’e novo
0 envia un correo electronico a cristian@lenovo.com ®

Aplican restricciones. Oferta valida solo para productos participantes.Unicamente participan los nimeros de serie registrados y aprobados en Club Lenovo antes de la fecha de expiracion. Al finalizar
la campana, solo se aceptaran los nimeros de serie acumulados del 15 de julio al 31 de diciembre. Una vez que se anuncien los ganadores, no se pueden negociar ni transferir los viajes ni los premios.
Cada premio es valido por un viaje para 2 personas. Lenovo, el logotipo de Lenovo y ThinkPad son marcas registradas o marcas comerciales registradas de Lenovo. Intel y el logotipo de Intel son marcas
comerciales de Intel Corporation en los Estados Unidos y otros paises. Microsoft, Windows y Vista son marcas comerciales registradas de Microsoft Corporation. Los nombres de otras compafias, productos
y servicios pueden ser marcas comerciales o marcas de servicio de terceros. © 2008 Lenovo. Todos los derechos reservados.






